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TỔNG QUAN VỀ CÔNG TY 
 

I. THÔNG TIN CHUNG: 

1. Thông tin khái quát 

- Tên công ty: CÔNG TY CỔ PHẦN MÍA ĐƢỜNG CẦN THƠ 

- Tên giao dịch: Cantho sugar Joint stock Company 

- Tên viết tắt: CASUCO 

- Giấy chứng nhận đăng ký doanh nghiệp số: 1800283278, do Sở Kế hoạch – Đầu tư tỉnh 

Hậu Giang cấp lần đầu ngày 29 tháng 4 năm 2005 với vốn điều lệ là 18,753 tỷ đồng. 
- Vốn điều lệ hiện tại : 130.805.470.000 VND 

- Địa chỉ: số 1284 –  đường Trần Hưng Đạo – phường 7 – TP. Vị Thanh – Tỉnh Hậu 

Giang 

- Số điện thoại:  0711.356.1941. 

- Số fax: 07113.879.607 

- Email: casuco@casuco.com.vn 

- Website: www.casuco.com.vn 

2. Quá trình hình thành và phát triển 

- Công ty cổ phần mía đường Cần Thơ (CASUCO) tiền thân là Công ty mía đường Cần 

Thơ được thành lập theo Quyết định số 2232/QĐ.Ct.HC.95 ngày 15/11/1995 của UBND 

tỉnh Cần Thơ (cũ) để thực hiện đầu tư xây dựng 2 Nhà máy đường Vị Thanh (công suất 

thiết kế 1000 TMN) và Phụng Hiệp (công suất thiết kế: 1250 TMN).

 
Năm 2004, thực hiện Quyết định số 28/2004/QĐ-TTg ngày 04/03/2004 của Thủ tướng 

Chính Phủ về việc tổ chức lại sản xuất và thực hiện một số giải pháp xử lý khó khăn về tài 

chính đối với các nhà máy và công ty đường. UBND tỉnh Hậu Giang đã có Quyết định số 

1927/QĐ-CT-UB ngày 03/12/2004 V/v chuyển đổi Công ty mía đường Cần Thơ thành 

Công ty cổ phần mía đường Cần Thơ. Giấy chứng nhận kinh doanh số 6403000018 do Sở 

Kế hoạch và Đầu tư tỉnh Hậu Giang cấp lần đầu ngày 29/04/2005. 

- Tổng số vốn điều lệ tại thời điểm 29/04/2005 là 18,753 tỉ đồng. Cổ đông phần lớn là 

người lao động trong doanh nghiệp chiếm tỷ lệ 57,20%, vốn nhà nước chiếm 30%, nhà đầu 

tư bên ngoài chiếm 12,8%. Qua thời gian hoạt động CASUCO đã không ngừng lớn mạnh, 

chất lượng sản phẩm luôn ổn định, thu nhập CB-CNV năm sau cao hơn năm trước. 

- Các đợt tăng vốn điều lệ từ 18,753 tỷ đồng lên 130,805 tỷ đồng cụ thể như sau: 

                                                                                                         ĐVT: VNĐ 

Thời gian Vốn điều lệ cũ Vốn điều lệ tăng 

thêm 

Vốn điều lệ sau khi 

tăng thêm 

12/04/2006 18.753.000.000 500.000.000 19.253.000.000 

13/08/2007 19.253.000.000 37.506.000.000 56.759.000.000 

24/09/2007 56.759.000.000 2.838.000.000 59.597.000.000 

20/10/2008 59.597.000.000 20.800.800.000 80.397.800.000 

23/07/2010 80.397.800.000 10.449.400.000 90.847.200.000 

mailto:casuco@casuco.com.vn
http://www.casuco.com.vn/
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22/06/2011 90.847.200.000 18.163.530.000 109.010.730.000 

03/07/2012 109.010.730.000 21.794.740.000 130.805.470.000 

3. Ngành nghề và địa bàn kinh doanh 

- Ngành nghề kinh doanh: kinh doanh các sản phẩm của ngành mía đường; Dịch vụ vật tư 

kỹ thuật nông nghiệp; Kinh doanh vật tư thiết bị ngành mía đường; Sản xuất – Kinh doanh 

nước đá; Đầu tư và kinh doanh dịch vụ du lịch; Đầu tư và kinh doanh bất động sản; Dịch 

vụ cho thuê tài sản. 

- Địa bàn kinh doanh: Chủ yếu là Đồng bằng sông Cửu Long; TP HCM và các tỉnh miền 
Đông Nam Bộ. Sản phẩm của CASUCO với thương hiệu đường trắng con kiến và hạt xoàn 

(Kim cương) cũng đã xuất hiện tại các tỉnh phía Bắc. 

4.Thông tin về các đơn vị trực thuộc: 

+ XÍ NGHIỆP ĐƢỜNG VỊ THANH 

Địa chỉ: số 1284, đường Trần Hưng Đạo, phường 7, TP Vị Thanh, tỉnh Hậu Giang. 

+ NHÀ MÁY ĐƢỜNG PHỤNG HIỆP 

Địa chỉ: số 10, đường 1/5, phường Hiệp Thành, TX Ngã Bảy, tỉnh Hậu Giang. 

+ VĂN PHÕNG ĐẠI DIỆN – CHI NHÁNH TẠI CẦN THƠ 

Địa chỉ: 104 đường 30/4, Phường An Phú, Quận Ninh Kiều, TP Cần Thơ. 

+ CHI NHÁNH TẠI LONG XUYÊN AN GIANG 

Địa chỉ: số 278/4, khóm 6, Lý Thái Tổ, Phường Mỹ Long, TP. Long Xuyên, T An Giang. 

+ VĂN PHÕNG ĐẠI DIỆN – CHI NHÁNH TẠI TP HCM  

Địa chỉ: 191 đường số 7, Phường Bình Trị Đông B, Quận Bình Tân, TP HCM. 

+ TRUNG TÂM GIỐNG LONG MỸ 

Địa chỉ: Ấp 6, xã Lương Nghĩa, huyện Long Mỹ, tỉnh Hậu Giang. 

+ CÔNG TY TNHH 1 THÀNH VIÊN CASUCO TOUR 

Địa chỉ: 104 đường 30/4, Phường An Phú, Quận Ninh Kiều, TP Cần Thơ.  

+ VƢỜN SINH THÁI CÁI NAI – TP CẦN THƠ 

Địa chỉ: Khu vực 5, phường Thường Thạnh, quận Cái Răng, TP Cần Thơ. 

+ CÔNG TY CỔ PHẦN CƠ KHÍ ĐIỆN MÁY CẦN THƠ 

Địa chỉ: 103 Nguyễn Trãi, phường An Hội, quận Ninh Kiều, TP Cần Thơ. 

5. Các đơn vị liên kết 

+ Công ty Cổ phần mía đường Bến Tre 

+ Công ty Cổ phần Mía đường Tây Nam
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6. Sơ đồ tổ chức công ty 
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7. Định hƣớng phát triển 

- Nguyên tắc chung: Tập trung sản xuất kinh doanh ngành nghề chính là sản xuất đường, 
đưa sản xuất đường đạt hiệu quả cao hơn. Gắn bó nhiều hơn với chính quyền địa phương 

để phát triển nguyên liệu theo hướng chất lượng cao. 

- Chiến lược phát triển: 

 

 

+ Tiết giảm chi phí trong  bán hàng. 

+ Kiểm soát và quản lý  thải, , đặc biệt là mùi hôi của bã 

bùn từ 2 nhà máy. Xúc tiến đầu tư dự án thành lập doanh nghiệp chế biến phân hữu cơ vi 

sinh từ  để chủ động trong việc  lý . 

II. TÌNH HÌNH HOẠT ĐỘNG TRONG NĂM 2013: 
1. Tình hình hoạt động kinh doanh  

- Theo nghị quyết ngày 26 tháng 04 năm 2013 của Đại hội đồng cổ đông thường niên 

năm 2013 của công ty Cổ phần Mía Đường Cần Thơ, lợi nhuận sau thuế năm 2012 được 

phân phối như sau: 

Nội dung Số tiền (VND) 

-Trích quỹ khen thưởng, phúc lợi (12%) 4.323.394.901 

- % vốn điều lệ) 32.691.567.500 

Cộng 37.014.962.401 

Trong năm Công ty đã tạm ứng cổ tức năm 2013 cho cổ đông là 12.009.563.000đ. 

2. Tổ chức nhân sự 

 
Hội đồng quản trị công ty  

 

Ông Nguyễn Thành Long 

Chủ tịch HĐQT 

Tổng Giám đốc 

Năm sinh: 1956 
Trình độ: Đại học Chăn nuôi 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 8,50% 

Bà Võ Thị Kim Dung 

Thành viên HĐQT 

Phó Tổng Giám đốc kiêm Giám đốc Xí nghiệp đƣờng Vị Thanh 

Năm sinh: 1962 

Trình độ: Đại học TC-KT 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 3,65% 

Ông Nguyễn Thanh Nhàn 

Thành viên HĐQT 

Giám đốc VPĐD – Chi nhánh TP HCM 

Năm sinh:1960 

Trình độ:  

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 3,62% 

Ông Phạm Quang Vinh 
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Thành viên HĐQT 

Phó Tổng Giám đốc kiêm Giám đốc Nhà máy đƣờng Phụng Hiệp 

Năm sinh: 1973 

Trình độ: Đại học CNTP 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 3,22% 

Bà Trần Thị Thái 

Thành viên HĐQT 

Chức vụ tại tổ chức khác: 

Năm sinh: 1937 

Trình độ: 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 5,88% 

Ông Nguyễn Hoàng Ngoan 

Phó Tổng giám đốc 

Năm sinh:1965 

Trình độ: Đại học trồng trọt 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 0,55% 

Ông Đoàn Phƣớc Bình 

Giám đốc tài chính – kế toán trƣởng 

Năm sinh:1973 

Trình độ: Đại học TC-KT 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 1,15% 

 

 
 

Ông Trần Văn Hùng 

Trƣởng Ban kiểm soát 

Giám đốc kinh doanh – Tiếp thị  

Năm sinh: 1976 

Trình độ: Thạc sỹ 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 0,57% 

Ông Nguyễn Văn Thành 

Thành viên Ban kiểm soát 

Trƣởng phòng Chứng khoán & ĐGNB 

Năm sinh: 1956 

Trình độ: Trung cấp kế toán 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 0,03% 

Ông Huỳnh Thanh Thế  

Thành viên Ban kiểm soát 

Chức vụ: 

Năm sinh: 1972 

Trình độ: Đại học 

Tỷ lệ sở hữu cổ phần có quyền biểu quyết: 0,16% 

- Số lượng cán bộ, nhân viên là 1.040 người.  
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3. Tình hình đầu tƣ, tình hình thực hiện các dự án 

 : 

Đến ngày 31/12/2013, giá trị đầu tư vào doanh nghiệp khác, tính theo giá gốc ban đầu được 

ghi nhận như sau:  

- Công ty TNHH một thành viên TMDL mía đường Cần Thơ: là 1.948.255.867 đồng đạt 

100% vốn điều lệ;  

- Công ty cổ phần cơ khí điện máy Cần Thơ: là 18.035.500.000 đồng (số lượng 1.292.000 

cổ phần đạt 66,48% vốn điều lệ);  

- Công ty cổ phần mía đường Bến Tre: là 32.619.600.000 đồng (số lượng cuối năm tăng 

20% do trả cổ tức bằng cổ phiếu là 828.036/đầu năm là 690.030 cổ phần, đạt 41% vốn điều 

lệ);  

- Công ty cổ phần mía đường Tây Nam: là 15.192.000.000 đồng (số lượng 1.519.200 cổ 

phần đạt 18,99 % vốn điều lệ);  

- Công ty cổ phần mía đường Sóc Trăng: là 9.760.000.000 đông (số lượng 503.000 cổ phần 

đạt 13% vốn điều lệ).  

- Tổng Công ty mía đường 1 – Công ty cổ phần: 

430.049.099.000
 

 
b) Các công ty con, công ty liên kết: 

- Công ty con Vốn điều lệ 

+ Công ty TNHH MTV Thương mại – Du lịch Mía đường Cần Thơ 1.948.255.867 đ 

+ Công ty cổ phần Cơ khí – Điện máy Cần Thơ 19.435.030.000 đ 

- Công ty liên kết:  

+ Công ty cổ phần mía đường Bến Tre 20.196.000.000 đ 

4. Tình hình tài chính 

a) Tình hình tài chính 

 Chỉ tiêu Năm 2013 Năm 2012 % tăng giảm 

1 Tổng doanh thu 1.477.605.569.827 1.606.004.639.974 - 7,99% 

2 Các khoản giảm trừ doanh 

thu 

401.226.151 75.461.668 431,70% 

3 Doanh thu thuần 1.477.204.343.676 1.605.929.178.306 - 8,02% 

4 Giá vốn hàng bán 1.357.869.330.255 1.510.491.044.026 - 10,10% 

5 Lợi nhuận gộp 119.335.013.421 95.438.134.280 25,04% 

6 Doanh thu hoạt động tài 

chính 

10.212.952.690 12.620.187.801 - 19,07% 

7 Chi phí tài chính 24.667.572.277 25.863.350.590 - 4,62% 

 - Trong đó: lãi vay 19.815.693.649 25.863.350.590 - 23,38% 

8 Chi phí bán hàng 13.159.200.661 17.282.938.583  - 23,86% 

9 Chi phí quản lý doanh 

nghiệp 

51.562.208.587 26.887.036.073 91,77% 
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10 Lợi nhuận từ hoạt động 

kinh doanh 

40.158.984.586 38.024.996.835 5,61% 

11 Thu nhập khác 14.174.396.548 3.293.670.956 330,35% 

12 Chi phí khác 908.722.965 1.251.056.605 - 27,36% 

13 Lợi nhuận khác 13.265.673.583 2.042.614.351 549,45% 

14 Tổng lợi nhuận kế toán 

trước thuế 

53.424.658.169 40.067.611.186 33,34% 

15 Chi phí thuế TNDN hiện 

hành 

7.363.641.192 2.817.254.442 161,38% 

16 Chi phí thuế TNDN hoãn 

lại 

(1.409.675.520) 91.304.657 - 1643,93% 

17 Lợi nhuận sau thuế TNDN 47.470.692.497 37.159.052.087 27,75% 

Đơn vị tính: VND 
b) Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu 

Các chỉ tiêu Năm 2013 Năm 2012 Ghi chú 

1. Chỉ tiêu về khả năng thanh 

toán 

+ Hệ số thanh toán ngắn hạn: 

TSLĐ/Nợ ngắn hạn 

+ Hệ số thanh toán nhanh: 

TSLĐ – Hàng tồn kho 
Nợ ngắn hạn 

 

 

 

1,09 

 

0,39 

 

 

 

1,30 

 

0,37 

 

 

 

Lần 

2. Chỉ tiêu về cơ cấu vốn 

+ Tổng Nợ/ Tổng tài sản 

+ Tổng Nợ/ Vốn chủ sở hữu 

 

59,98 

149,87 

 

61,50 

151,01 

 

% 

3. Chỉ tiêu về năng lực hoạt động 
+ Vòng quay hàng tồn kho: 

Giá vốn bán hàng 

Hàng tồn kho bình quân 

+ Doanh thu thuần/ Tổng tài sản 

 
 

4,40 

 

1,80 

 
 

5,14 

 

1,99 

 

4. Chỉ tiêu về khả năng sinh lời 

+       Hệ số Lợi nhuận sau thuế 

Doanh thu thuần 

+       Hệ số Lợi nhuận sau thuế 

Vốn chủ sở hữu 

+       Hệ số Lợi nhuận sau thuế 
Tổng tài sản 

+ Hệ số Lợi nhuận từ hoạt động 

kinh doanh/ Doanh thu thuần    

 

3,21 

 

14,49 

 

5,80 
 

2,72 

 

2,31 

 

11,29 

 

4,60 
 

2,37 

 

 

 

 

% 
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5. Cơ cấu cổ đông 

a) Cổ phần: 

Hiện nay Công ty phát hành hai loại cổ phiếu: cổ phiếu phổ thông và cổ phiếu ưu đãi, 

trong đó số lượng cổ phiếu chuyển nhượng tự do là 13.040.467 CP  
b) Cơ cấu sở hữu cổ phần đến thời điểm 31/12/2013 

TT ĐỐI TƢỢNG SỞ HỮU 

Số lƣợng 

cổ đông 

(ngƣời) 

Số lƣợng 

cổ phần 

(CP) 

Tỷ lệ góp 

vốn (%) 

Ghi 

chú 

1 Phần vốn Nhà nước 1 3.609.192 27.59  

2 Cổ phiếu quỹ của Cty - 4.040 0.03  

3 
Cổ đông là người lao động 

thuộc Cty 
297 6.292.881 48.11  

4 
Cổ đông là nhà đầu tư không 

là người lao động trong Cty 
26 3.119.203 23.85  

5 
Cổ đông là CLB trồng mía 

và nhà cung cấp nguyên liệu 
117 55.231 0.42  

 TỔNG CỘNG 441 13.080.547 100  

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

Hình 1: Biểu đồ thể hiện cơ cấu sở hữu cổ phần 

 

 

 

 

 

Phần vốn nhà nước

Cổ đông là nhà đầu tư

không là người lao động

trong Cty

Cổ phiếu quỹ của Cty

Cổ đông là người lao động

thuộc  Cty

Cổ đông là CLB trồng mía

và nhà cung cấp nguyên

liệu
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c) Giao dịch cổ phiếu quỹ:  

Stt Tên cổ đông Số sổ CP Giá bán Ngày giao dịch Ghi chú 

1  D 10009 10.000 18/03/2013  
Cổ phiếu quỹ đến thời điểm 31/12/2013 là 4.040 CP 

 
III. BÁO CÁO ĐÁNH GIÁ CỦA HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ VÀ BAN ĐIỀU 

HÀNH: 
1. Kết quả sản xuất chủ yếu(sản xuất đƣờng): 

TT Khoản mục ĐVT 
Thực hiện 

năm 2012 

Năm 2013 

So sánh thực 

hiện năm 2013 

(%) 

Kế 

hoạch 

Thực 

hiện 

Kế 

hoạch 

Cùng 

kỳ 

        

1 Sản lượng mía ép Tấn 1.160.066 0 1.017.174 - 87,7% 

2 Sản lượng đường SX Tấn 108.880 92.000 96.505 104,9% 88,6% 

3 Sản lượng mật rỉ Tấn 57.732 0 55.810 - 96,7% 

        

2. Kết quả kinh doanh và các chỉ tiêu tài chính: 

TT Nội dung ĐVT 

Nghị quyết 

ĐHĐ cổ 

đông 2013 

Thực hiện 

năm 2013 

Thực hiện 

so với nghị 

quyết (%) 

I Kết quả kinh doanh     

1 Tổng doanh thu và thu nhập Triệu đồng  1.501.592  

2 Tổng chi phí   1.448.167  

3 Lợi nhuận trước thuế Triệu đồng 25.000 53.425 213,7 

4 Thuế TNDN Triệu đồng  7.364  

 Thuế TNDN hoãn lại Triệu đồng  -1.410  

5 Lợi nhuận sau thuế Triệu đồng  47.471  

II Tỷ suất sinh lời     

1 
Tỷ suất lợi nhuận trên doanh 

thu 

 
   

 
- Tỷ suất lợi nhuận trước 

thuế/doanh thu 

% 
 3,56  

 
- Tỷ suất lợi nhuận sau 

thuế/doanh thu 

% 
 3,16  

2 
Tỷ suất lợi nhuận trên tổng 

tài sản 

 
   

 
- Tỷ suất lợi nhuận trước 

thuế/tổng tài sản 

% 
 6,53  

 
- Tỷ suất lợi nhuận sau 

thuế/tổng tài sản 

% 
 5,80  
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3 

Tỷ suất lợi nhuận sau 

thuế/vốn đầu tƣ của chủ sở 

hữu 

% 

 36,29  

IV 
Nộp ngân sách nhà nƣớc

 

Triệu đồng 
 54.294  

-  

1  Triệu đồng  39.241  

2  Triệu đồng  10.478  

3  Triệu đồng  3.821  

4  Triệu đồng  2  

5  Triệu đồng  708  

6  Triệu đồng  44  

  Triệu đồng  29.994  

3. Tài sản và nguồn vốn 

TT Chỉ tiêu ĐVT 
Đến 

31/12/2012 

Đến 

31/12/2013 

Tăng/giảm 

(+/-) 

1 Tổng tài sản  808.403 818.757 10.354 

a Tài sản ngắn hạn  Triệu đồng 454.008 418.838 - 35.190 

b Tài sản dài hạn Triệu đồng 354.395 399.919 45.524 

2 Tổng nguồn vốn  808.403 818.757 10.354 

a Tổng nợ phải trả Triệu đồng 479.174 491.083 11.909 

b Vốn chủ sở hữu Triệu đồng 329.229 327.673 - 1.556 

c Nguồn kinh phí, quỹ khác Triệu đồng 0 0 0 

 

IV.ĐÁNH GIÁ CỦA HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ VỀ HOẠT ĐỘNG CỦA CÔNG 
TY 

1. Đánh giá của hội đồng quản trị về các mặt hoạt động của công ty 

a) Thuận lợi, khó khăn: 

* Thuận lợi: 

- CASUCO đã chủ động trong việc quy hoạch vùng mía nguyên liệu với nhiều chương 
trình và chính sách để hỗ trợ cho nông dân trồng mía như:  

   + Xây dựng đê bao chống lũ cho vùng mía nguyên liệu tại Phụng Hiệp tỉnh Hậu Giang, 

để hạn chế việc thu hoạch mía tập trung chạy lũ cho nông dân. 

   + Hàng năm CASUCO đã thực hiện đầu tư và ký hợp đồng tiêu thụ sản phẩm mía cho 

nông dân. Vùng nguyên liệu này đã được chính quyền địa phương của các tỉnh (gồm 04 

tỉnh: Hậu Giang, Sóc Trăng, Kiên Giang và Trà Vinh) phân chia để doanh nghiệp thực hiện 

việc đầu tư và bao tiêu sản phẩm. 

   + CASUCO đã khảo sát và chọn thời gian vào vụ đúng thời điểm mía chín, các hộ nông 

dân được đầu tư mía giống có năng suất và chữ đường cao, được CASUCO hướng dẫn kỹ 

thuật bón phân cân đối, nên chất lượng cao hơn các năm trước gần 01 CCS, năng suất mía 

bình quân khoảng 90 tấn/ha, đảm bảo các nhà máy hoạt động tối đa công suất trong thời 

gian 06 tháng. 
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- Chủ động liên kết hợp tác về nhiều mặt và lâu dài giữa 04 nhà (Doanh nghiệp, nông 

dân, chính quyền địa phương và nhà khoa học) được các hộ dân, chính quyền địa phương 
các cấp tỉnh, huyện, xã tin cậy, ủng hộ và đánh giá cao, đã mang lại lợi ích cho các bên. 

- CASUCO là cổ đông lớn của nhiều nhà máy đường ở Đồng bằng sông Cửu Long, do đó 

CASUCO có sức ảnh hưởng lớn đối với các nhà máy đường trong vùng Đồng bằng sông 

Cửu Long, việc phân phối tiêu thụ mía trong vùng trở nên có trật tự hơn, không xảy ra việc 

tranh chấp nguồn nguyên liệu như những năm trước đây, việc điều hành nguyên liệu thuận 

lợi và ổn định hơn. 

- Về tài chính: CASUCO có nguồn tài chính lành mạnh, đảm bảo nguồn vốn cho các hoạt 

động sản xuất- kinh doanh, được các tổ chức tín dụng xếp hạng cao trong danh sách khách 

hàng và được lựa chọn là đối tác tin cậy để cung cấp nguồn tài trợ. 

- CASUCO luôn duy trì các khoản vốn đã góp vào các doanh nghiệp, trong đó đặt biệt là 

các doanh nghiệp sản xuất đường trong vùng Đồng bằng sông Cửu Long để các danh 

nghiệp cùng nhau phát triển ngày càng tốt hơn và để nâng sức cạnh tranh với sản phẩm 

nhập khẩu. 

- CASUCO là doanh nghiệp sản xuất đường có uy tín hàng đầu Đồng bằng sông Cửu 

Long và của cả nước, có thương hiệu mạnh, có uy tín với khách hàng trên thị trường, với 
các hộ nông dân trồng mía và nhà cung cấp nguyên liệu. Đang thực hiện các tiêu chuẩn 

quản lý doanh nghiệp theo các tiêu chuẩn quốc tế: Hệ thống quản lý chất lượng (ISO 

9001:2008), hệ thống quản lý môi trường (ISO 14001:2004) và hệ thống quản lý an toàn 

thực phẩm (ISO 22000:2005). Năm 2013, CASUCO được xếp hạng trong top 1.000 doanh 

nghiệp có mức nộp thuế thu nhập doanh nghiệp cao nhất nước. CASUCO tiếp tục được 

người tiêu dùng bình chọn là “Hàng Việt Nam Chất lượng cao”, được Thủ tướng Chính 

phủ tặng giải thưởng “Chất lượng quốc gia” (giải bạc) và giải thưởng “Sao vàng Đất Việt”. 

- CASUCO có nguồn nhân lực có chất lượng chuyên môn tốt, nhiều kinh nghiệm; Có tinh 

thần làm việc tích cực; Có ý thức chấp hành kỷ luật, nội quy, quy định của Công ty và luôn 

cố gắng phấn đấu hoàn thành công việc được giao. 

* Khó khăn: 

- Do ảnh hưởng từ khó khăn chung của nền kinh tế. Ngành mía đường cũng không ngoại 

lệ, sản lượng đường sản xuất trong nước và thế giới đang trong tình trạng thừa cung, nên 

việc tiêu thụ sản phẩm hết sức khó khăn, giá đường giảm sâu và ở mức thấp. Tình trạng 
buôn lậu và gian lận thương mại đường với quy mô lớn, với thủ đoạn ngày càng tinh vi, đã 

chiếm lĩnh hầu hết thị trường khu vực Đồng bằng sông Cửu Long. Mặt khác sản xuất 

đường trong nước còn phải cạnh tranh xuất khẩu với đường của Lào có ưu thế hơn về giá 

thành. Các vấn đề trên đã gây khó khăn không nhỏ cho ngành mía đường trong nước trong 

đó có CASUCO. 

- Về chất lượng nguyên liệu mía khu vực Đồng bằng sông Cửu Long chưa đều nhưng chi 

phí giá thành lại cao, nguyên nhân: 

   + Việc sản xuất và thu hoạch mía toàn bộ là thủ công, trong sản xuất nhiều hộ nông dân 

còn nhiều khoản tốn kém chưa hợp lý như: Bón phân nhiều, bón phân không đúng thời 

điểm, vv… dẫn đến chi phí bỏ ra nhiều nhưng chất lượng cây mía không cao, cộng với tổn 

thất trong và sau thu hoạch làm cho thu nhập của nông dân đã thấp còn thấp hơn. 

   + Việc cơ giới hóa cho cây mía vẫn là đề tài lớn đối với Đồng bằng sông Cửu Long 

chưa có lối ra, trong khi lao động ngày càng hiếm. Đây là một thách thức lớn cho nghề 

trồng mía ở Đồng bằng sông Cửu Long. 
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- Diện tích trồng mía khu vực Đồng bằng sông Cửu Long giảm ước khoản 2.000 ha chủ 

yếu là ở tỉnh Hậu Giang và Cù Lao Dung tỉnh Sóc Trăng, nguyên nhân: 
   + Một số vùng làm đê bao ngăn mặn, theo quy hoạch, việc vận chuyển mía phải qua 

trung chuyển nên chi phí tăng thêm, làm cho một số diện tích trồng mía phải chuyển đổi 

cây trồng khác. 

   + Một số cây trồng vật nuôi có hiệu quả hơn trở thành phong trào chuyển đổi sản xuất 

như: Cam, quýt, tôm thẻ chân trắng, … 

   + Vùng ngập lũ trồng mía không hiệu quả người dân tự chuyển đổi trồng cây khác hiệu 

quả hơn. 

- Giá đường trong nước giảm, dẫn đến giá mía giảm, người dân không có lãi, hộ nông 

dân đốn mía sớm so với thời gian ký trong hợp đồng, nên việc thực hiện hợp đồng tiêu thụ 

(bao tiêu) không đạt so với năm trước. Mặt khác người trồng mía và nhà máy đường hiện 

nay phụ thuộc quá lớn vào lực lượng thu mua trung gian mà nhiều năm qua chưa được cải 

thiện. 

- Vùng nguyên liệu ngoài tỉnh CASUCO tương đối xa nhà máy, cước phí vận chuyển 

tương đối cao sẽ làm giảm sức cạnh tranh. Hơn nửa, các chủ phương tiện mua bán mía 

không có lãi, dẫn đến tâm lý của các chủ phương tiện sẽ hạn chế vận chuyển mía đến các 
nhà máy ở xa, thời gian quay vòng lâu hơn, nên Xí nghiệp đường Vị Thanh bị thiếu mía 

liên tục vào cuối vụ. 

- Nông dân trồng mía không có ghe để vận chuyển mía đến bán trực tiếp tại nhà máy nên 

phải chờ ghe của thương lái để bán mía xô tại rẫy làm tổn thất sau thu hoạch lớn. 

- Lãi suất ngân hàng cao, đường khó tiêu thụ, tồn kho nhiều, … dẫn đến phải vay vốn 

ngắn hạn nhiều, dư nợ cao làm tăng chi phí tài chính. 

b) Tình hình hoạt động của công ty: 

- Trước tình hình khó khăn chung, Hội đồng Quản trị Công ty Cổ phần Mía đường Cần 

Thơ (CASUCO) đã nắm bắt cơ hội, nhận định- đánh giá đúng tình hình thị trường và hoạt 

động sản xuất- kinh doanh của Công ty nên có những chủ trương, chiến lược hợp lý cùng 

Ban điều hành lãnh đạo Công ty đưa CASUCO vượt qua khó khăn, thực hiện hoàn thành 

chỉ tiêu kế hoạch sản xuất- kinh doanh do Đại Hội đồng cổ đông giao, ổn định đời sống và 

thu nhập cho người lao động, giữ giá mía ổn định cho nông dân trong phạm vi vùng 

nguyên liệu có hợp đồng bao tiêu của CASUCO. Nhờ đó có thể đánh giá đến nay 
CASUCO vẫn giữ vững vị trí trong top các doanh nghiệp dẫn đầu ngành mía đường Việt 

Nam, đứng đầu khu vực Đồng bằng sông Cửu Long về sản lượng và hiệu quả. Giữ vững và 

nâng cao uy tín của doanh nghiệp đối với nông dân và chính quyền địa phương vùng mía 

nguyên liệu.  

- Sản phẩm đường CASUCO đa dạng chủng loại (RE, RS) có uy tín trên thị trường, chất 

lượng ổn định, nhiều năm liền được bình chọn danh hiệu “Hàng Việt Nam chất lượng cao”. 

Trong năm 2013 CASUCO đã đưa ra thị trường sản phẩm đường tinh luyện Hoa Mai được 

người tiêu dùng đón nhận.  

- Tình hình tài chính Công ty lành mạnh, đảm bảo nguồn vốn cho các hoạt động sản xuất- 

kinh doanh, được các tổ chức tín dụng lựa chọn như là một địa chỉ tin cậy trong đầu tư, 

cung cấp tín dụng. Là chổ dựa tin cậy của các địa phương trong việc tiêu thụ mía cho nông 

dân, không như nhiều loại nông sản khác hiện nay. 

2. Kết quả giám sát đối với Tổng Giám đốc điều hành và cán bộ quản lý khác. 
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Theo Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty, quy chế phối hợp giữa Hội đồng Quản trị 

- Ban kiểm soát- Ban Tổng Giám đốc thì Hội đồng Quản trị có chức năng giám sát Tổng 
Giám đốc và cán bộ quản lý khác, cụ thể như sau: 

- Giám sát việc triển khai thực hiện và việc tuân thủ pháp luật, thời gian, hiệu quả đối với 

các nghị quyết, quyết định của Hội đồng Quản trị giao Tổng Giám đốc, Ban Tổng Giám 

đốc và các bộ phận triển khai thực hiện. 

- Trong các cuộc họp Hội đồng Quản trị, các thành viên Hội đồng Quản trị có yêu cầu 

Tổng Giám đốc, các Phó Tổng Giám đốc, Kế toán trưởng báo cáo và giải thích thêm những 

vấn đề liên quan đến hoạt động sản xuất- kinh doanh của Công ty và các dự án đầu tư do 

Tổng Giám đốc trình Hội đồng Quản trị. 

Nhìn chung năm 2013 Hội đồng Quản trị giám sát chặt chẽ hoạt động đối với Tổng Giám 

đốc và các chức danh quản lý trong Công ty. Các nghị quyết, quyết định của Hội đồng 

Quản trị được Tổng Giám đốc triển khai đúng tiến độ, trình tự, thủ tục mang lại hiệu quả 

cho công ty. 

3. Kế hoạch 2014 

Năm 2014 dự báo ngành mía đường nói chung và CASUCO nói riêng sẽ còn rất nhiều 

khó khăn, và khó khăn hơn năm 2013 về các mặt tiêu thụ, tồn kho, chi phí nguyên liệu, áp 
lực gia nhập kinh tế khu vực và thế giới,…Để đảm bảo mục tiêu đưa CASUCO phát triển 

bền vững, thực hiện hoàn thành nhiệm vụ Đại Hội đồng cổ đông giao, Hội đồng Quản trị sẽ 

tập trung các công tác chủ yếu như sau: 

- Nâng cao chất lượng mía nguyên liệu: Phối hợp liên kết các nhà máy đường trong khu 

vực Đồng bằng sông Cửu Long tăng cường đầu tư chiều sâu cho mía nguyên liệu. Thống 

nhất với chính quyền các địa phương về quy hoạch vùng mía nguyên liệu theo hướng 

chuyển đổi những diện tích canh tác mía không hiệu quả; Khuyến khích thành lập các câu 

lạc bộ, hợp tác xã trồng mía; Chú trọng công tác đầu tư nâng cao năng suất và chất lượng 

mía hơn là mở rộng diện tích trồng mía. 

- Chỉ đạo liên kết hợp lý hóa các công đoạn trong chuỗi sản xuất mía - đường: Trong 

chuỗi sản xuất mía - đường hiện nay có quá nhiều công đoạn tham gia chưa được kiểm soát 

và chưa được liên kết tốt là một trong những yếu tố khiến năng lực cạnh tranh của các nhà 

máy đường chưa cao -  Kể cả CASUCO. Do đặc thù sản xuất, những công đoạn đó các nhà 

máy đường phải chấp nhận nó, tuy nhiên cần phải liên kết tốt để hiệu quả hơn. Do vậy, 
trong thời gian tới Hội đồng Quản trị sẽ tập trung chỉ đạo, giám sát hoạt động liên kết trong 

chuỗi sản xuất mía - đường đặc biệt là công đoạn sản xuất và cung ứng nguyên liệu nhằm 

nâng cao năng lực cạnh tranh cho CASUCO. 

- Giảm giá thành sản xuất: Để nâng cao sức cạnh tranh thì việc giảm giá thành sản xuất 

được xem là công tác ưu tiên hàng đầu, giúp doanh nghiệp đứng vững trước thách thức về 

khả năng giá đường sẽ tiếp tục ở mức thấp trên phạm vi toàn cầu, cũng như tăng năng lực 

cạnh tranh khi việc hội nhập ngày càng sâu rộng. Hội đồng Quản trị lãnh đạo có biện pháp 

giảm giá thành sản xuất trên tất cả yếu tố nhưng không quá tập trung vào việc giảm giá 

mua mía. 

- Dự báo thị trường, định hướng chiến lược tiêu thụ:   

   Xây dựng chính sách kinh doanh linh hoạt nhằm ứng phó có hiệu quả trước tình hình 

khó khăn đã được dự báo trước; Nghiên cứu và nắm bắt thông tin kinh tế, thị trường để kịp 

thời có những đối sách chính xác, có các biện pháp phù hợp và hiệu quả. 
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   Từng bước thiết lập mạng lưới tiêu thụ ổn định, xây dựng mối liên kết giữa nhà máy 

đường và nhà tiêu thụ đường làm nguyên liệu. Tập trung xây dựng thương hiệu cho sản 
phẩm đường RE và phương án tiêu thụ hiệu quả. 

   Tăng cường công tác xây dựng thương hiệu và hệ thống nhận diện thương hiệu của các 

sản phẩm và của Công ty. Đồng thời tận dụng uy tín thương hiệu để phát triển sản xuất- 

kinh doanh nhằm gia tăng nguồn thu, mang lại hiệu quả cho Công ty. 

- Ủng hộ và tích cực tham gia thực hiện chương trình công tác của Hiệp hội Mía đường  

Việt Nam: Ủng hộ và tích cực tham gia thực hiện chương trình công tác theo yêu cầu của 

Hiệp hội Mía đường Việt Nam, đặc biệt là công tác chống buôn lậu đường và xây dựng 

Nghị định về Mía và Đường dự kiến đệ trình Chính phủ cuối năm 2014. 

- Nâng cao hiệu quả công tác quản trị: Ứng dụng, vận dụng các phương pháp quản trị 

tiên tiến để nâng cao hơn nửa hiệu quả quản trị tại CASUCO. Từng bước hoàn thiện cơ cấu 

tổ chức của Công ty theo hướng tinh gọn, linh hoạt và năng động.  

- Đa dạng hóa sản phẩm- Đầu tư khai thác sản phẩm phụ: Tận dụng các chính sách ưu 

đãi của Nhà nước để phát triển các sản phẩm phụ trong đó chủ yếu là lập dự án đầu tư 

“Đồng phát nhiệt điện từ bã mía” tại 02 nhà máy. 

- Tăng cường quản trị rủi ro: Do tình hình kinh tế gặp nhiều khó khăn, tiềm ẩn các rủi ro 
trong hoạt động kinh doanh như chiếm dụng lớn, mất khả năng thanh toán, … do đó Hội 

đồng Quản trị sẽ có biện pháp phòng ngừa các rủi ro giảm thiểu thiệt hại cho doanh nghiệp. 

- Rà soát các danh mục đầu tư, đánh giá hiệu quả:  Tiếp tục rà soát, đánh giá các dự án đã 

đầu tư, trên cơ sở đó quyết định phương án khai thác hiệu quả nhất theo nguyên tắc các bên 

cùng hưởng lợi. 

- Nâng cao hiệu quả tại các doanh nghiệp góp vốn:  Hội đồng Quản trị giao Người đại 

diện tại các đơn vị góp vốn có trách nhiệm hỗ trợ các doanh nghiệp có vốn góp của 

CASUCO phát huy thế mạnh, khắc phục những khó khắn để đạt hiệu quả kinh doanh tốt 

nhất. 

- Thực hiện quản trị công ty theo quy định về quản trị công ty đại chúng quy mô lớn:  

Tiếp tục thực hiện các quy định của Nhà nước về quản trị công ty đại chúng quy mô lớn .  

- Tiếp tục công tác giám sát hoạt động của Tổng Giám đốc và các cán bộ quản lý khác: 

Hội đồng Quản trị sẽ thực hiện theo đúng quy định của pháp luật, Điều lệ của Công ty và 

quy chế phối hợp giữa Hội đồng Quản trị- Ban Tổng Giám đốc- Ban kiểm soát về công tác 
giám sát này. 

- Chuẩn bị Đại hội kết thúc nhiệm kỳ 2010-2015: Do là năm cuối của nhiệm kỳ II (2010-

2015) nên Hội đồng Quản trị sẽ tập trung hoàn thành kế hoạch năm 2014, đồng thời đánh 

giá thực hiện kế hoạch nhiệm kỳ II, song song đó chuẩn bị các công tác Đại hội nhiệm kỳ 

III vào năm 2015. 

- Công tác phát triển nhân lực: Xây dựng chính sách phát triển nguồn nhân lực trên cơ sở 

nhân lực hiện có, kết hợp thu hút, tuyển chọn nhân sự chất lượng cao đáp ứng nhu cầu phát 

triển Công ty. Tổ chức đào tạo những cán bộ có năng lực, phẩm chất đạo đức tốt, tạo tiền 

đề cho công tác nhân sự trong tương lai. 

Ngoài các chức năng nhiệm vụ của Hội đồng Quản trị theo quy định của pháp luật, Điều 

lệ tổ chức và hoạt động của Công ty, nghị quyết của Đại Hội đồng cổ đông, quy chế phối 

hợp giữa Hội đồng Quản trị- Ban Tổng Giám đốc- Ban kiểm soát sẽ đảm bảo triển khai 

thực hiện đúng trình tự, thủ tục. 
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V. QUẢN TRỊ CÔNG TY: 
1. Hội đồng quản trị  
 

TT Họ và tên Chức danh Cổ phần sở hữu Tỷ lệ (%) 

01 Ông Nguyễn Thành Long Chủ tịch 1.111.975 CP 8,50 

02 Bà Võ Thị Kim Dung Thường trực 476.849 CP 3,65 

03 Bà Trần Thị Thái Thành viên 769.602 CP 5,88 

04 Ông Phạm Quang Vinh Thành viên 421.185 CP 3,22 

05 Ông Nguyễn Thanh Nhàn Thành viên 474.071 CP 3,62 
 

a) Hoạt động của Hội đồng Quản trị:  

- Hội đồng Quản trị làm việc theo chế độ tập thể bằng 02 phương thức: Tổ chức họp và 

lấy ý kiến của các thành viên Hội đồng Quản trị bằng văn bản. 

- Năm qua, Hội đồng Quản trị đã tổ chức các cuộc họp theo đúng trình tự, thủ tục, pháp 

luật và Điều lệ Công ty quy định. Bên cạnh việc tổ chức các cuộc họp, Hội đồng Quản trị  

đã áp dụng hình thức xin ý kiến bằng văn bản để giải quyết các vấn đề thuộc thẩm quyền 

nhưng không yêu cầu phải thảo luận nhiều hoặc trường họp khẩn cấp nhưng chưa tổ chức 

được cuộc họp như: Góp ý bổ sung hoàn chỉnh quy chế quản trị Công ty; Ý kiến về việc cử 

Người đại diện vốn tại đơn vị có vốn góp của CASUCO, … 

- Các quyết định của Hội đồng Quản trị được thông qua theo đa số các thành viên dự họp 
đồng ý (trường hợp lấy ý kiến bằng văn bản cũng được thông qua theo đa số thành viên). 

Đảm bảo quy định về những quyền lợi kinh tế thuộc thẩm quyền quyết định của Hội đồng 

Quản trị có liên quan đến thành viên Hội đồng Quản trị nào thì thành viên đó không được 

tham gia biểu quyết. 

- Diễn biến cuộc họp, quyết định của Hội đồng Quản trị trong mỗi phiên họp đều được 

thư ký ghi trong biên bản, được thông qua tất cả thành viên tham dự và có đầy đủ chữ ký 

của các thành viên dự họp. 

- Tất cả các hoạt động của Hội đồng Quản trị Công ty đều tuân theo quy định của pháp 

luật, Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty, quy chế phối hợp giữa Hội đồng Quản trị - 

Ban Tổng Giám đốc- Ban kiểm soát. 

b) Tổng kết các cuộc họp và các quyết định của Hội đồng Quản trị: 

* Trong năm 2013 Hội đồng Quản trị đã tổ chức 04 cuộc họp, các cuộc họp đã tiến hành 

đúng trình tự, thủ tục theo quy định. Các quyết định tại 04 lần họp này gồm:  

- Dự kiến phương án phân phối lợi nhuận năm 2012 trình Đại Hội đồng cổ đông năm 
2013. 

- Dự thảo các phương án trình Đại Hội đồng cổ đông năm 2013. 

- Chủ trương xây dựng kế hoạch sản xuất- kinh doanh năm 2013 với mục tiêu giá thành 

kế hoạch toàn bộ không quá 13.000 đồng/kg đường RS. 

- Đầu tư dự án nâng cấp Nhà máy đường Phụng hiệp từ công suất 3.000 tấn mía/ngày sản 

xuất đường RS sang sản xuất đường RE công suất 350 tấn sản phẩm/ngày có tính đến 

phương án nâng lên 500 tấn sản phẩm/ngày. 

- Chủ trương về việc mua thêm cổ phần của các công ty mía đường trong khu vực. 

- Đánh giá kết quả sản xuất- kinh doanh 9 tháng năm 2013 và dự kiến thực hiện năm 

2013. 

- Đánh giá kết quả sản xuất- kinh doanh 11 tháng năm 2013 và dự kiến thực hiện năm 

2013. 
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- Quyết định ứng cổ tức cho cổ đông năm 2013. 

- Kế hoạch chạy nghiệm thu cục bộ và chạy nghiệm thu toàn bộ dây chuyền sản xuất 
đường RE. 

- Thúc đẩy cơ cấu lại Công ty Cổ phần Mía đường Bến Tre và Công ty Cổ phần Mía 

đường Tây Nam. 

- Thống nhất quan điểm xử lý thu hồi công nợ bán hàng tại Xí nghiệp đường Vị Thanh. 

- Đánh giá kết quả thực hiện dự án đầu tư xây dựng, nâng cấp để sản xuất đường RE tại 

Nhà máy đường Phụng Hiệp. 

- Chủ trương lập dự  án “Đồng phát nhiệt điện từ bã mía”. 

- Chủ trương tiếp tục đầu tư chiều sâu vào sản phẩm đường CASUCO, chú trọng việc hỗ 

trợ nông dân nâng cao chất lượng mía nguyên liệu. 

* Ngoài các lần tổ chức cuộc họp, Hội đồng Quản trị còn quyết định các vấn đề thông 

qua hình thức lấy ý kiến thành viên Hội đồng Quản trị bằng văn bản, các nội dung lấy ý 

kiến và được các thành viên thống nhất gồm: 

- Tham gia đấu giá mua cổ phần của Tổng Công ty Mía đường I. 

- Ban hành quy chế quản trị Công ty. 

- Cử Người đại diện vốn tại Công ty Cổ phần Mía đường Sóc Trăng. 
2. Ban kiểm soát 

a) Thành viên và cơ cấu của ban kiếm soát: 

TT Họ và tên Chức danh Cổ phần sở hữu Tỷ lệ (%) 

01 Ông Trần Văn Hùng Trưởng ban 75.173 CP 0,57 

02 Ông Nguyễn Văn Thành Thường trực 3.446 CP 0,03 

03 Ông Huỳnh Thanh Thế Thành viên 20.438 CP 0,16 

b) Hoạt động của Ban kiểm soát: 

Trong năm 2013, Ban Kiểm soát đã thực thi nhiệm vụ được quy định và thực hiện các 

công việc kiểm soát như sau: 

- Kiểm tra, đánh giá việc quản lý, điều hành, triển khai nghị quyết của các Đại Hội đồng 

cổ đông trong năm 2013, thực hiện nhiệm vụ sản xuất- kinh doanh năm 2013 của Hội đồng 

Quản trị và Ban điều hành Công ty. 

- Giám sát hoạt động và việc tuân thủ theo quy định pháp luật và Điều lệ Công ty đối với 

Hội đồng Quản trị, Ban Tổng Giám đốc và người quản lý trong quản trị và điều hành Công 

ty. 

- Tham gia các cuộc họp Hội đồng Quản trị, các cuộc họp của Ban điều hành trong công 

tác quản trị, điều hành hoạt động sản xuất- kinh doanh của Công ty. 

- Xem xét, thẩm tra báo cáo tài chính bán niên, báo cáo tài chính năm của Công ty và báo 

cáo kiểm toán của Công ty Kiểm toán năm 2013. 
- Phối hợp Hội đồng Quản trị Công ty trong việc lựa chọn đơn vị kiểm toán năm 2013. 

- Trong năm 2013 Ban kiểm soát không nhận được bất cứ yêu cầu nào cần phải có quyết 

định kiểm tra bất thường đối với các hoạt động của Công ty. 

VI. BÁO CÁO TÀI CHÍNH NĂM 2013: 
1. Ý kiến kiểm toán ( Nguyên trang ý kiến kiểm toán ) 
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2. Báo cáo tài chính đƣợc kiểm toán 
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Thực hiện quy định tại Khoản 2, Điều 7, Thông tư 52/2012/TT-BTC ngày 05/4/2012 của 

Bộ Tài chính hướng dẫn về việc công bố thông tin trên thị trường chứng khoán. Công ty cổ 
phần mía đường Cần Thơ công bố thông tin báo cáo thường niên 2013 nhằm tạo tính minh 

bạch và công khai các hoạt động và hiệu quả sản xuất kinh doanh của doanh nghiệp để cổ 

đông và các nhà đầu tư tham khảo. 

 

                                                                    Hậu Giang, ngày 14  tháng  04  năm 2014 

                                                                     Ngƣời đại diện theo pháp luật của công ty 

                                                                   Chủ tịch HĐQT 

 

 


